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صفحه ۱



بخش ۱: تحلیل بازارهای هدف و استراتژی ورود

شناسایی دقیق بازار هدف اولین قدم در مسیر صادرات است. باید بازارهایی را انتخاب کرد که
بیشترین تقاضا و کمترین موانع ورود را برای محصول شما دارند. تحلیل دادههای گمرکی و نرخ

تعرفهها در این مرحله حیاتی است.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 2



بخش ۲: استانداردهای بینالمللی و جلب اعتماد

و  ISO مانند معتبر  گواهینامههای  داشتن  میزند.  را  اول  حرف  اعتماد  بینالملل،  تجارت  در 
استانداردهای تخصصی محصول، نشاندهنده حرفهای بودن و تعهد شما به کیفیت است.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 3



بخش ۳: بهرهگیری از پلتفرمهای B2B جهانی

در خریدار  میلیونها  سوی  به  دریچهای   Kompass و  Alibaba،  Tradewheel مانند پلتفرمهایی 
سراسر جهان هستند. بهینهسازی پروفایل و پاسخگویی سریع به استعلامها کلید موفقیت در

این سایتهاست.

ویژگی کلیدیتمرکز اصلینام پلتفرم

Alibabaبزرگترین پایگاه داده خریدارانبازارهای جهانی و چین

Tradewheelتمرکز بر ارتباطات مستقیمبازارهای نوظهور و آمریکا

Kompassدیتابیس دقیق شرکتهای تولیدیاروپا و صنایع سنگین

Global Sourcesتأمینکنندگان تأیید شدهالکترونیک و هدایا

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 4



B2B بخش ۴: نقش لینکدین در بازاریابی

شرکتهای خرید  مدیران  با  مستقیم  ارتباط  و  شناسایی  برای  ابزار  قدرتمندترین  لینکدین 
بینالمللی است. پروفایل شما باید تخصص و اعتبار شما را در صنعت مربوطه نشان دهد.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 5



بخش ۵: حضور در نمایشگاههای بینالمللی

نمایشگاههای تجاری فرصتی بینظیر برای ملاقات چهره به چهره با خریداران و بررسی نمونه
کالاها فراهم میکنند. آمادگی پیش از نمایشگاه و پیگیریهای بعد از آن بسیار مهم است.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 6



بخش ۶: اصول نامهنگاری تجاری و ارسال پروپوزال

اولین پیام شما به خریدار، ویترین کسبوکار شماست. پیام باید کوتاه، حرفهای و شخصیسازی
شده باشد تا بتواند در میان انبوه ایمیلها توجه خریدار را جلب کند.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 7



بخش ۷: بانک اطلاعاتی خریداران محصولات کشاورزی

این خرما.  و  زعفران  پسته،  نظیر  محصولاتی  برای  مختلف  کشورهای  در  معتبر  خریداران  لیست 
شرکتها به دنبال تأمینکنندگان پایدار با کیفیت تضمین شده هستند.

روش ارتباطحوزه فعالیتکشورنام شرکت

Al-Jazeera Foodایمیل / لینکدینغلات و خشکبارقطر

Euro-Nut Importتماس مستقیمپسته و مغزهاآلمان

.Gulf Food Indمواد غذاییاماراتGulfood نمایشگاه

Saffron Worldوبسایت رسمیزعفران و ادویهاسپانیا

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 8



بخش ۸: خریداران محصولات پتروشیمی و شیمیایی

معرفی شرکتهای بزرگ که خریدار مواد اولیه پلیمری و کودهای شیمیایی هستند. ارائه آنالیز
دقیق محصول در این حوزه الزامی است.

سطح فعالیتمحصول مورد نیازکشورنام شرکت

.Reliance Indبینالمللیپلیمر و پلاستیکهند

PetroVietnamدولتیکود شیمیاییویتنام

Sinopec Groupجهانیمواد شیمیایی پایهچین

Istanbul Petroمنطقهایگرانول و افزودنیترکیه

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 9



بخش ۹: تجار صنعت ساختمان و کاشی و سرامیک

فرصتهای صادراتی در بازارهای منطقه برای مصالح ساختمانی. قیمت رقابتی و لجستیک بهینه
فاکتورهای تعیینکننده در این بازارها هستند.

منطقه فعالیتتخصصکشورنام شرکت

Al-Futtaimخاورمیانهپروژههای ساختمانیامارات

.Emaar Propبینالمللیانبوه سازی لوکسامارات

.Baghdad Constسراسر عراقکاشی و سرامیکعراق

Kabul Tradingکابل و هراتسنگ ساختمانیافغانستان

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 10



بخش ۱۰: لیست خریداران صنایع دستی و فرش

ارتباط با گالریها و فروشگاههای لوکس در اروپا و شرق آسیا. صنایع دستی به عنوان کالای
هنری نیاز به بازاریابی تخصصی دارد.

کانال فروشنوع محصولکشورنام خریدار

Artisans Europeگالری آنلاینفرش دستباففرانسه

Tokyo Decorفروشگاه زنجیرهایصنایع دستی چوبیژاپن

Heritage Rugsنمایشگاه تخصصیفرش و گلیمآمریکا

Berlin Galleryفروش مستقیمظروف مسی و هنریآلمان

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 11



بخش ۱۱: معرفی دایرکتوریهای تخصصی گمرکی

شناسایی و  رقبا  فعالیت  رصد  برای   ImportGenius و   Panjiva مانند  ابزارهایی  از  استفاده 
خریداران فعال.

کاربرد اصلینوع اطلاعاتنام ابزار

Panjivaشناسایی خریداراندادههای گمرکی

Europagesیافتن توزیعکنندهدایرکتوری اروپا

Thomasnetمحصولات مهندسیدیتابیس صنعتی

HKTDCبازار شرق آسیاتجاری هنگکنگ

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 12



General( عمومی  بازرگانی  شرکتهای   :۱۲ بخش 
)Trading

نقش واسطههای قدرتمند در دبی و استانبول در تسهیل صادرات و کاهش ریسکهای پرداخت.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 13



مدیریت و  بینالمللی  پرداخت  روشهای   :۱۳ بخش 
ریسک

تحلیل روشهای پرداخت از جمله اعتبار اسنادی )LC(، حوالههای بانکی و مدیریت ریسکهای
مالی.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 14



بخش ۱۴: اینکوترمز ۲۰۲۰ و نکات حمل و نقل

تعیین دقیق مسئولیتها و هزینهها در فرآیند حمل و نقل بینالمللی بر اساس استانداردهای
اینکوترمز.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 15



بخش ۱۵: نحوه تنظیم قراردادهای تجاری بینالمللی

ارکان اصلی یک قرارداد محکم شامل مشخصات کالا، زمان تحویل، روش حل اختلاف و قوانین
حاکم.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 16



بخش ۱۶: تحلیل ریسکهای سیاسی و اقتصادی

چگونگی مقابله با نوسانات ارزی و تغییرات ناگهانی در قوانین تجاری کشورهای مقصد.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 17



بخش ۱۷: بازاریابی محتوایی و سئو برای صادرات

اهمیت داشتن وبسایت چندزبانه و تولید محتوای تخصصی برای جذب خریداران خارجی.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 18



بخش ۱۸: مدیریت ارتباط با مشتری )CRM( در تجارت

استفاده از ابزارهای دیجیتال برای ثبت تاریخچه مذاکرات و پیگیری منظم مشتریان احتمالی.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 19



بخش ۱۹: چکلیست نهایی و گامهای اجرایی

خلاصهای از تمامی مراحل لازم از آمادگی تولید تا ارسال کالا و خدمات پس از فروش.

در این بخش، به بررسی دقیق جزئیات و راهکارهای عملیاتی پرداخته شده است. موفقیت در
روندهای و  محلی  قوانین  فرهنگی،  تفاوتهای  از  عمیق  درک  نیازمند  بینالمللی  بازارهای 
با میتوانید  شما  اطلاعاتی،  بانک  این  در  شده  ارائه  دادههای  از  استفاده  با  است.  اقتصادی 

اطمینان بیشتری گام در مسیر تجارت جهانی بگذارید.

استراتژیهای مطرح شده در این صفحه بر اساس تجربیات موفق صادرکنندگان برتر و تحلیلهای
کارشناسان بازار سرمایه تدوین شده است. رعایت این نکات میتواند ریسکهای تجاری شما را

به حداقل رسانده و سودآوری بلندمدت را تضمین کند.

صفحه 20
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